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Airbus y Boeing ya han visto cómo
las aerolíneas han anulado con-
tratos de compra de aviones por
valor de 5.195 millones de euros
desde enero. En lo que va de año,
los fabricantes aeronáuticos acu-
mulan más cancelaciones que
nuevos pedidos.

JAVIER L. NORIEGA Madrid

E
l año 2009 no ha podido empe-
zar peor para Airbus y Boeing,
los dos principales fabricantes

aeronáuticos del mundo. Sólo en dos
meses, sus clientes han anulado con-
tratos de compra de aviones que ya es-
taban acordados por valor de 6.753 mi-
llones de dólares (unos 5.195 millones
de euros), según los precios de catá-
logo. La situación es tal que, en lo que
va de año, las cancelaciones superan
al número de nuevos encargos.

Por ahora, la más perjudicada es la es-
tadounidense Boeing. Según los datos
oficiales facilitados por la propia com-
pañía, desde el 1 de enero y hasta el pa-
sado día 10, sólo había
conseguido firmar con-
tratos por 22 nuevas ae-
ronaves, 19 del modelo
737 y tres del modelo 777.
Las cancelaciones, sin
embargo, ascendían a
32 unidades y todas se
concentraban en su
nueva apuesta, el 787
Dreamliner. Un avión
que acumula un retraso
medio en las entregas de
20 meses y que no rea-
lizará su primer vuelo hasta el próximo
trimestre, tras varios aplazamientos,
siempre y cuando se cumpla el último
calendario oficial.

La aeronave tiene un precio medio
en el catálogo de 178 millones de dó-
lares (136,8 millones de euros), con lo
que la decisión de la aerolínea rusa S7
y de la empresa de leasing de Dubai
LCAL de anular sus encargos le ha cos-
tado a Boeing alrededor de 5.696 mi-
llones de dólares (4.382 millones de
euros). El ejercicio pasado, los clien-
tes del gigante norteamericano sólo
cancelaron siete pedidos.

El impacto económico para Airbus
es inferior porque los pedidos anula-
dos son menos (14 aeronaves) y, ade-
más, se corresponden a aviones más ba-
ratos que los de su rival, todos de su
familia de aeronaves de pasillo único:
tres unidades del A-318, tres del A-319,
cuatro del A-320 y otras cuatro del A-
321. Unos encargos valorados, en total,
en unos 1.057 millones de dólares (813
millones de euros). A lo largo de todo
2008, Airbus sufrió 123 cancelaciones.

El problema es que el número de
nuevos contratos que la filial aero-
náutica de EADS ha logrado cerrar en
enero y febrero es mínimo. Sólo ha re-
cibido seis pedidos, cuatro por parte
de Turkish Airlines para hacerse con
unos A-321 y dos por Korean Air para
la compra del Superjumbo A-380.

Entregas a buen ritmo
Lo que sí parece que está funcionan-
do mejor son las entregas de los avio-
nes contratados. Un momento clave
para las dos empresas, porque es cuan-
do cobran de sus clientes hasta el 70%
del valor de los aparatos. Según los

datos hechos públicos
por las compañías, en
los dos primeros meses
del año Airbus ha
hecho entrega de 76 ae-
ronaves (66 de la fa-
milia de aviones de pa-
sillo único y diez de sus
modelos de largo al-
cance). Boeing, por su
parte, ha suministra-
do ya 71 aviones a sus
clientes (52 unidades
del 737, dos del 747,

otros dos del 767 y quince del mode-
lo 777).

Los fabricantes aeronáuticos afron-
tan, al menos, un par de ejercicios
complicados debido tanto a la caída
del tráfico aéreo, que está llevando a
muchas aerolíneas a replantearse los
pedidos de aviones que habían pre-
visto hace unos meses, como a las di-
ficultades de sus clientes para conse-
guir los créditos necesarios para
pagar las aeronaves. Esta situación ha
llevado a Airbus y Boeing a ajustar a
la baja sus previsiones de nuevos con-
tratos para este año, que sitúan entre

las 300 y las 400 unidades, lejos de las
cifras récord de 2007, cuando ambas
compañías superaron ampliamente
los 1.300 nuevos encargos. Pese a
todo, las empresas entienden que
2009 no será el peor ejercicio ya que
tienen una cartera de pedidos sufi-
ciente como para cubrir los huecos
que dejen las cancelaciones. Sin em-
bargo, temen que este margen sólo dé
juego hasta mediados de 2010.

Los grupos ya contabilizan más cancelaciones que nuevos pedidos

Airbus y Boeing
pierden contratos
por 5.195 millones
desde inicios de año

Crisis en el sector aeronáutico
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Sin indentificar
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0
0
0
0
0

22
-32
-10

A-318/A-319/
A-320/A-321

A-330/A-340/
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Datos hasta el 28 de febrero

Datos hasta el 10 de marzo
Cinco DíasFuente: Las empresas

Las empresas
temen que el margen
que tienen para
cubrir los huecos
de las cancelaciones
se agote en 2010

Francia es el primer
país impulsor del A-
400M que ha reco-
nocido públicamen-
te que buscará alter-
nativas al avión de
transporte militar de
Airbus, que ya acu-
mula un retraso de
al menos cuatro
años sobre el calen-
dario oficial.

Así lo adelantó
ayer Laurent Collet
Billon, el máximo
responsable de la
DGA, la agencia en-
cargada de la com-

pra de armamento
en el país vecino.
Según explicó, el or-
ganismo baraja la
posibilidad de com-
prar o alquilar otros
modelos de aviones
para reforzar la flota
de viejos Transalls
con la que Francia
opera en regiones
como Afganistán.
“Es una de las alter-
nativas que estamos
estudiando. Todavía
no hemos termina-
do de examinar
nuestras necesida-

des concretas, pero
esto podría llevar a
reducir el número
de A-400M que ha-
bíamos encargado”,
precisó, informa
Reuters.

Francia tenía que
haber recibido el
primer aparato de
Airbus por estas fe-
chas. Uno de los mo-
delos alternativos
sería el C-17 de Boe-
ing. Airbus ha ofre-
cido una versión del
A-330 como solución
provisional.

Alternativas para el A-400M

Alcoa ampliará
capital y
eliminará
el dividendo
en un 82%
AGENCIAS Nueva York

La multinacional producto-
ra de aluminio Alcoa asegu-
ró ayer que recortará el di-
videndo en un 82,3% para
este año. Además, anunció
una emisión de acciones y tí-
tulos convertibles con la que
espera obtener unos 1.100 mi-
llones de dólares (850 mi-
llones de euros).

Los responsables de la
empresa asumieron, junto a
estos planes para ganar li-
quidez, que cerrará el primer
trimestre en números rojos.

“Los resultados de nuestro
primer trimestre siguen
afectados negativamente
por la recesión global, que
incide en los precios y en la
demanda de aluminio.
Como resultado de estos fac-
tores esperamos registrar
pérdidas netas al cierre del
primer trimestre”, indicó la
compañía.

La empresa ya anunció en
enero el recorte de 13.500
empleos. Pretende generar
así un ahorro de costes de
1.854 millones anuales.

Cofides compra
el 33% de la filial
de Tradebe en
Estados Unidos

T. G. Barcelona

La compañía semipública Co-
fides ha adquirido el 33% del
capital de la filial estadouni-
dense del grupo medioam-
biental Tradebe por 7,2 mi-
llones de euros. Esta es la ter-
cera inversión de Cofides en
Estados Unidos desde que en
2006 decidió ampliar los fon-
dos Fiex y Fonpyme.

Tras la operación, el capital
de Tradebe Environmental
Services se completa con el
54% en manos de Tradebe y
del 13% que conservan los an-
teriores propietarios y la di-
rección de PCI, el grupo nor-
teamericano adquirido por la
compañía española el año pa-
sado. Tradebe, especializada
en la gestión de residuos, fac-
turó 200 millones en 2008.

es el número de aviones
que Airbus y Boeing han
conseguido entregar des-
de el mes de enero.
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CARREFOUR El grupo galo
inaugurará mañana un super-
mercado Carrefour Express en
Torredembarra (Tarragonès)
que supondrá la creación de 45
puestos de trabajo. El centro se
sumará a los otros tres super-
mercados que la cadena tiene
en la provincia, situados en Ta-
rragona,VallsyTortosa.

Apertura en
Torredembarra

CÁMARA FRANCESA Con
motivo de la celebración de su
125 aniversario, la Cámara de
Comercio Francesa de Barcelo-
na,dirigida por Philippe Saman,
entregó anoche sus medallas
conmemorativas a Familia For-
tuny,Danone,J.IsernPatentesy
Marcas, Schneider Electric Es-
pañayGrupoBorges.

Celebración
del 125 aniversario

ABIQUO Caja Navarra ha invertido 300.000 euros a través de un
préstamo participativo en la empresa catalana de softwareAbiquo.
Esta compañía se dedica al desarrollo de tecnología cloud compu-
ting, que permite a los clientes acceder bajo demanda –con un mo-
delo gratuito o de pago por uso– a un gran número de recursos in-
formáticos.Con esta operación,que ha sido realizada a través de la
plataformadeemprendedoresEurecan,CajaNavarratieneunaop-
cióndecapitalizacióndeentreel13%yel16,70%delcapital.Abiquo,
fundada por Diego Mariño y Xavier Fernández, prevé facturar dos
millonesdeeurosen2010yobtenerunbeneficiode500.000euros.

Préstamo participativo de 300.000 euros
por parte de Caja Navarra

Expansión.Barcelona
Lareduccióndelimpactoam-
bientaldelosenvasesyemba-
lajes hasidounode los princi-
palesretosalosquesehanen-
frentado las empresas en la
última década. La puesta en
marcha de sistemas de reci-
claje, como el punto verde, o
la utilización de materiales
menos contaminantes son
dos de los elementos en los
que se ha hecho más hincapié
para reducir el impacto me-
dioambiental del sector. Sin
embargo, cada vez hay más
empresas que apuestan por
dar un paso más con la im-
plantación del ecodiseño, es
decir, pensar en la sostenibili-
dad del envase desde su con-
cepción.

“Se trata de seguir las pre-
misas ecológicas desde el
principio”, explica Jordi
Amat, gerente de la empresa
de embalajes industriales
Embamat. Así, para que un
embalaje sea ecológico no
basta con que sea reciclable;
debe tener un impacto redu-
cido a lo largo de toda su vida
útil: desde su fabricación a la
destrucción final, pasando
poreltransporteyuso.“Elob-
jetivo no es resolver un pro-
blema cuando ya está creado
sino prevenirlo”, añaden
fuentes del Salón Hispack,

que analizará la tendencia del
ecodiseñoalolargodeloscin-
co días, entre el 11 al 15 de ma-
yo, en que se celebrará el cer-
tamenenFiradeBarcelona.

Según Amat, los envases
verdes son aquellos que han
sido fabricados con materia-
les reciclados o fácilmente re-
ciclables, aquellos que mini-
mizanloscostesenergéticosy
de transporte y los que no
mezclan materiales. Otro de
los factores clave es la mini-
mización tanto del peso como
delvolumen.

“Existeunacreenciadeque
los envases ecoeficientes son
más caros, pero esta idea se
tiene que desterrar porque no
es correcta”, afirma Amat. Se-
gún el gerente de Embamat,
“en un 70% de los casos el
ecodiseño no resulta más ca-
ro, y, a largo plazo, seguro que
es mucho más rentable para
las empresas”. La clave está
en que no sólo se tienen que
tener en cuenta los costes de
producción y diseño de los
envases,sinotambiénloscos-
tes derivados de su posterior
recuperaciónyreciclaje.

SegúnHispack, losembala-
jes son muy visibles desde un
punto de vista medioambien-
tal, pero su fabricación sólo
absorbe el 3% del consumo
mundialdepetróleo.

El ecodiseño de
envases gana adeptos
sin encarecer costes
REDUCCIÓN DEL IMPACTO AMBIENTAL

Cofides toma el 33% de la
filial americana de Tradebe
INVERSIÓN DE 7,2 MILLONES/ La empresa público-privada contribuirá al desarrollo
del grupo medioambiental catalán en EEUU, donde ha comprado dos empresas.

S.Saborit.Barcelona
Tradebe ha encontrado a un
socio para su aventura ameri-
cana. El grupo medioambien-
tal catalán ha dado entrada a
Cofides en la sociedad que
aglutina su negocio en Esta-
dos Unidos, donde en 2008
compró dos empresas de ges-
tión de residuos industriales.
Concretamente, Cofides ha
comprado por 7,2 millones de
euros el 33% del capital de
Tradebe Environmental Ser-
vices, la hólding propietaria
de las compañías estadouni-
densesPCI,PSIyRRS.

Cofideshaentradoenelac-
cionariado de la sociedad a

través de Fiex,
su fondo espe-
cializado en in-
versiones en el
mercado exte-
rior. Tradebe
controla ahora
el 54% de su

participada norteamericana,
mientras que el 13% restante
de Tradebe Environmental
Services ha pasado a manos
de los antiguos propietarios y
directivosdePCI,quehande-
cidido reinvertir en el nuevo
grupo de gestión de residuos.

Tal y como adelantó EX-
PANSIÓN Catalunya en ju-
nio de 2008, Tradebe compró
Pollution Control Industries
(PCI) y Petrochemical Servi-
ces (PSI) con el objetivo de
crecerenelmercadoestadou-

Centro de transferencia de residuos de Pollution Control Industries (PCI) en Carolina del Sur.

nidense de residuos indus-
triales, donde la compañía ca-
talana ya operaba a través de
RecoveryRecyclingSolutions
(RRS), que presta servicios en
refinerías de Nueva Jersey,
LuisianayTexas.

PCI, que es la más grande
de las tres, centra su actividad
en la recogida y tratamiento
de residuos procedentes de
industrias de todo Estados
Unidos, donde cuenta con
centros de tratamiento en
Chicago y Memphis. Por su
parte, PSI es una compañía
especializada en servicios de
limpieza de tanques de alma-
cenamientodehidrocarburos
y trabaja para las refinerías de

Texas, Luisiana, California y
Hawai.

Las tres compañías ameri-
canasdeTradebesumaronen
2008 un volumen de negocio
de 80 millones de dólares y
emplean a 400 trabajadores.
La incorporación de estas so-
ciedades disparó el pasado
año los ingresos del grupo
medioambiental que preside
Josep Creixell. En total, Tra-
debe facturó 205 millones de

Tradebe incrementó
un 46% su cifra de
negocio en 2008,
hasta sumar 205
millones de euros

La ecoeficiencia de los envases permite ahorrar a los fabricantes.

Las filiales de
Tradebe en
EEUU facturan
80 millones
de dólares.

*
euroselpasadoaño,loquesu-
pone un alza del 46% respec-
to a los 140 millones de 2007.
Su plantilla se eleva ahora a
mil trabajadores, cifra que in-
cluyetambiénalasfilialesque
el grupo tiene en Francia y
ReinoUnido.

Cofides o Compañía Espa-
ñola de Financiación del De-
sarrollo es una sociedad pú-
blico-privada controlada por
el ICEX, el ICO y Enisa y par-
ticipada también por BBVA,
Banco Santander y Banco Sa-
badell. El fondo Fiex, que ha
ampliado su ámbito de actua-
ción, contaba en 2008 con
unosrecursosparainvertirde
722millonesdeeuros.

TORRAS VALENTÍ, S.A.
El Consejo de Administración ha acordado convocar Junta General Ordinaria y Extraordinaria de socios, que tendrá
lugar, en primera convocatoria, el día 23 de abril de 2009, a las 16 horas, en el domicilio social, Colonia Galobart, sin
número, carretera N-141, km. 8,4, de Navarcles, y en segunda convocatoria, al día siguiente, en el mismo lugar y hora,
para debatir sobre el siguiente 

ORDEN DEL DÍA

Primero. Examen y aprobación, si procede, de las cuentas anuales del ejercicio cerrrado a 31 de diciembre de 2008
(Balance, Cuenta de Pérdidas y Ganancias, y Memoria); así como la propuesta de aplicación de resultado, y de la ges-
tión del Consejo de Administración y de su informe.
Segundo. Cese y nombramiento de los miembros del Consejo de Administración.
Tercero. Nombramiento de auditores de cuentas. Ratificación, si procede, del nombramiento de auditor de cuentas
adoptado en la Junta General del día 30 de diciembre de 2008.
Cuarto. Ruegos y preguntas.
Quinto. Redacción, lectura y aprobación del acta de la Junta.

A partir de la convocatoria de Junta General, cualquier accionista podrá obtener de la sociedad, de forma inmediata
y gratuita, los documentos que han de ser sometidos a la aprobación de la misma, así como en su  caso, el informe
de gestión y el informe de los auditores de cuentas (art. 212 Ley de Sociedades Anónimas).

Navarcles, 9 de marzo de 2009.
EL PRESIDENTE DEL CONSEJO DE ADMINISTRACIÓN,

Don Josep Maria Valentí Vall.
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